FORELASNING OCH WORKSHOP - GES PA SVENSKA OCH ENGELSKA

BusinessYOU - Attrahera
kunder, talanger och kapital

Etc personligt varumdrke gor det ldtcare att hitea, urvdrdera och vilja ditt
erbjudande. Bdde for Al och ménniskor.

Entreprencren, ledaren och expertmedarbetaren efterfrdgas i det nya medielandskapet. Tusentals
nyhetskanaler, tidningar, podcasts, events och sociala kanaler letar innehall varje dag. Mojligheterna
att bli intervjuad och synas for ratt malgrupp har aldrig varit storre. Vi gar igenom tio nyckelomraden.

[fl] 01 Hur vill du arbeta? A 02 Vilken typ av manniska ar du ... nufortiden?
HIN
Anstalld, konsult, entreprenor och/eller : Upptack drivkrafter, varderingar och aktiviteter
investerare. Valet avgor din personliga som ger dig energi.
affarsmodell.
@ 03 Vad vill du vara kand for? 5 04 Portfoljen
Bestam vem som ska ringa dig i vilken situation for Bevis gor det lattare att valja dig. Paketera ditt
att gora X. erbjudande till kunder och investerare.
05 Den ekonomiska motorn 55 06 Natverket
Hur tjanar du pengar? Positionera dig sjalv for en ™ Gor det enkelt att bli ihAgkommen, inbjuden och
ny verklighet. utvald.
@ 07 Egna kanaler @ 08 Andras kanaler
Sociala kanaler, nyhetsbrev, podcast och Linkedin. Co-branding ger dig cred, trovardighet och
rekommendationer av Google och Al-verktyg.
09 Strategin o 10 De forsta 30 dagarna
Vilka ar dina tre viktigaste mal? Vad méste du saga En checklista pa vad du gor de narmaste 30
nej till for att lyckas? dagarna.

KUNDOMDOME

"Jag dr sd oerhore glad Gver att vi fick méjlighet att samarbeta med just dig cill HRS Days. Vilket
engagemang du visade, bdde infor och under sjilva dagen. Du har en fantastisk formdga att navigera
ritt och att fanga din publik. Du har ett sitt att tala som verkligen ndr fram och en klockren

prqﬂ’ssionalism blandad med en hdrlig smittande cncrgi. Det var en frb’jd att samarbeta med dz'g och

vi var alla SA ngjda!”

— Nina West, Head of Compensation & Benefits and HR Services, NCC Sverige AB - September 2026

KUNDER Nike, Microsoft, ABB Robotics, SEB, McDonald's, NCC, Zendesk, Volvo
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OM FORELASAREN

Jackie Kothbauer

Global omvdrld och Al for affdrsutveckling och tillvixt

Jackie Kothbauer ar affarsfuturist och Al-strateg. Hon hjalper
chefer och ledningsgrupper att forsta omvarldsskiftet och Al —
och driva forandring i affar, arbetssatt och ledarskap.

Hon ar ekonom och vetenskapsjournalist med en sejour som reporter
pa Dagens Industri och venture manager pa investmentbolaget
Traction i bagaget.

Hon har hallit over 700 forelasningar med snittbetyget 4,8 av 5 for
bland andra Nike, Microsoft, ABB Robotics, Salesforce och Volvo,
utbildat 500+ svenska tillvaxtforetag genom Almi och
handelskamrarna.

Hon ar forfattaren bakom tre bestsellers: Mediababe, Natsmart och Du

LinkedIn & Karriaren. Ross Dawson Institute utsag henne till Top
Female Futurist 2017-2020.

Idag ar hennes omrade global omvarld och Al for affarsutveckling och

tillvaxt. Jackie vagleder nordiskt naringsliv, som behover attrahera
kunder, talanger och investerare. Som sparringpartner hjalper hon
svenska exportbolag att vaxa pa nya marknader med Al som
accelerator. Jackie bokas for kickoffer, chefsdagar och
branschkonferenser. Skraddarsytt, inspirerande och affarsnara.
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FORELASNINGAR SNITTBETYG AV 5 TILLVAXTFORETAG BESTSELLERS
UTBILDADE
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